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Transaktionsvolumen: 50 bis 150 Mio. €; 
größere Transaktionen mit Co-Investments der   
Novum-Fondsinvestoren

EBITDA: ab 5 Mio. €

Länder: Basisinvestments in der DACH-Region; 
Zukäufe für bestehende Beteiligungen weltweit

Branchen: keine Festlegung auf bestimmte Sektoren

Team: erfahren und komplementär aufgestellt

Verwaltete Fonds:
75 Mio. € Novum Fonds I 
(2017, vollständig realisiert)
150 Mio. € Novum Fonds II 
(2021, wird zurzeit investiert)

50 – 150 Mio. € 
Transaktions-

volumen
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Flexibilität • Kauf von Geschäftsanteilen, Assets oder Darlehen; Kapitalerhöhungen
• Kontrolle durch Mehrheits- oder kontrollierende Minderheitsbeteiligungen 

mit Partnern und/oder Altgesellschaftern
• Längerfristige Perspektive aufgrund 10-jähriger Fondslaufzeiten
• Beteiligung des Managements am Unternehmenserfolg

Geschwindigkeit • Unternehmerisch durchgeführte, fokussierte Due-Diligence-Prozesse
• Hochqualitatives Berater- und Expertennetzwerk
• Transaktionsabschlüsse häufig innerhalb von 3 Monaten nach Erstkontakt

Verbindlichkeit • Eigenständiges Investmentkomitee in Frankfurt am Main
• Zuverlässige Investmententscheidungen
• Kompetitive Kaufpreisangebote

Transaktions-
sicherheit

• Ausgewogene Kaufverträge mit angemessenen Garantien und Freistellungen
• Langjährige Geschäftsbeziehungen mit finanzierenden Banken
• Situationsabhängig auch komplette Eigenkapitalfinanzierung

ohne Finanzierungsvorbehalt möglich
• Erfahren in der konstruktiven Einbindung von Betriebsräten

Wir bieten, was Firmenverkäufern wichtig ist



4

• Attraktive Nischen, starke Marktpositionen
• Nachfolgeregelungen, Carve-outs, 

Mehrheiten, Minderheiten
• Kapitalerhöhungen zur Wachstumsfinanzierung
• EBITDA über 5 Mio. €
• Auch möglich: Übernahmen komplexer, 

undurchsichtiger, ungeliebter oder 
führungsloser Unternehmen oder 
Unternehmensteile

Deals, die wir lieben
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• Hohe Zyklizität (z. B. Maschinen- und 
Anlagenbau) 

• Hohe Kundenkonzentration oder 
Einzelauftragsrisiken

• Keine oder geringe Eintrittsbarrieren
• Geschäftsmodelle ohne überzeugenden 

Kundennutzen
• Rote Zahlen ohne berechtigte Hoffnung auf 

Besserung
• Venture Capital, Biotechnologie, Immobilien

Deals, die wir schieben
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Schluckwerder
Nachfolgeregelung für den 
führenden Marzipan- und 
Nougatlieferanten des 
Lebensmitteleinzelhandels
Umsatz: 106 Mio. Euro
Sektor: Süßwaren

ES-Plastic
Restrukturierung des 
Verpackungsherstellers 
nach Carve-out aus 
insolventem Konzern 
Umsatz: 41 Mio. Euro
Sektor: Verpackungen

MMC Studios
Wachstumsstrategie für 
Deutschlands größten Film-
und TV-Studiobetreiber, u. a. 
durch mehrere Zukäufe
Umsatz: 60 Mio. Euro
Sektor: Unterhaltung

C.C. Umwelt
Reorganisation und 
Millioneninvestments zur 
profitablen Neuausrichtung 
des HMV-Schlackenrecyclers
Umsatz: 82 Mio. Euro
Sektor: Recycling

FAIST ChemTec
Carve-out des Bereichs 
„Entdröhnung“ eines 
insolventen Automobil-
zulieferers in 6 Wochen
Umsatz: 139 Mio. Euro
Sektor: Automobilindustrie

MOTORS
Carve-out aus eBay von 
Großbritanniens Nr. 2 
Fahrzeugmarkt (6000 
Händler 300 000 Inserate)
Umsatz: 62 Mio. Euro
Sektor: E-Commerce

Gumtree.com
Carve-out aus eBay von 
einem der führenden 
Kleinanzeigenportale in 
Großbritannien
Umsatz: 29 Mio. Euro
Sektor: E-Commerce

VulkaTec Riebensahm
Nachfolgeregelung mit 
komplexem Gesellschafter-
kreis gefolgt von 
organischem Wachstum
Umsatz: 25 Mio. Euro
Sektor: Dachbegrünung

Beispiele aktueller und früherer Investitionen

HECHT Contactlinsen
Nachfolgeregelung für den 
führenden Hersteller von 
maßgefertigten, formstabilen 
sowie weichen Kontaktlinsen
Umsatz: 21 Mio. Euro
Sektor: Gesundheitswesen
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Augen auf! Kristallklar sehen 
mit Hightech aus Baden

HECHT CONTACTLINSEN (im Portfolio seit 2024)
21 Mio. € Jahresumsatz, 107 Mitarbeiter (2025)

Führender deutscher Hersteller von maßgefertigten, 
formstabilen sowie weichen Kontaktlinsen

Nachfolgeregelung für das Familienunternehmen –
Sohn des Gründers bleibt signifikant beteiligt 

und als Geschäftsführer tätig

Fokus: Internationalisierung und Ausbau Vertrieb

Zunehmende Indikationen von 
Augenerkrankungen führen zu einer steigenden 

Nachfrage nach den von Hecht entwickelten und 
produzierten Produkten
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Andere Autos haben 
auch schöne Sitze
CAZOO MOTORS (im Portfolio seit 2021)
62 Mio. € Jahresumsatz, 193 Mitarbeiter (2025)

Eine der führenden Online-Plattformen für 
Gebrauchtwagen in Großbritannien mit 6000 
Autohändlern und knapp 300000 Inseraten

Carve-out aus international agierendem Online-
Marktplatz-Spezialisten eBay/Adevinta

Übernahme der Konkurrenzmarke „Cazoo“ –
Cazoo,  gegründet im Jahr 2018, ist ein bekanntes 
Gebrauchtwagenportal, vor allem in Großbritannien
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Wo Millionen von Verkäufern 
ebenso viele Käufer finden

GUMTREE (im Portfolio von 2021 bis 2024)
29 Mio. € Jahresumsatz, 94 Mitarbeiter (2024)

Eins der größten Kleinanzeigenportale in 
Großbritannien – bringt Millionen von Käufern und 

Verkäufern zusammen und ermöglicht täglich 
tausende erfolgreiche Transaktionen

Carve-out aus international agierendem Online-
Marktplatz-Spezialisten eBay/Adevinta

Adevinta erfüllte mit dem Verkauf eine Verein-
barung mit der britischen Kartellbehörde CMA bzgl. 
der Übernahme der eBay Classifieds Group, zu der 

auch eBay Kleinanzeigen und mobile.de gehören 
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Wo auch Oscar-Gewinner 
großartige Filme drehen
MMC STUDIOS KÖLN (im Fonds I von 2019 bis 2022)
60 Mio. € Jahresumsatz, 175 Mitarbeiter (2022)

Hochmoderner Film- und TV-Studiobetreiber
(„Coloneum“), der zu den Top 3 Europas zählt

Kauf von einem PE-Fonds in einem zügigen 
Auktionsprozess von PwC zu exakt den in der ersten 
Absichtserklärung festlegten Konditionen

Fusion mit dem Außenübertragungs- und 
E-Sports-Spezialisten Crosscast; hohe 
Wachstumsinvestitionen und mehrere Zukäufe
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Weil süßer Genuss 
zeitlos ist

SCHLUCKWERDER, ERASMI UND CARSTENS (2018-2021)
106 Mio. € Jahresumsatz, 551 Mitarbeiter (2021)

Führender Marzipan- und Nougatlieferant 
für den deutschen Einzelhandel 

Nachfolgeregelung für das Familienunternehmen, 
zu dem auch die traditionsreichen Lübecker 

Marzipanhersteller Erasmi und Carstens gehören

Neues Management-Team (CEO, COO und CFO) 
parallel zum Transaktionsvollzug

Veräußerung an Lebensmittelkonzern Valeo Foods 
(1,2 Mrd. € Umsatz, 4500 Mitarbeiter) im Januar 2021
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Wo Schlacke plötzlich 
Gold wert wird
C.C. UMWELT (im Portfolio von 2017 bis 2021)
82 Mio. € Jahresumsatz, 121 Mitarbeiter (2021)
Führender unabhängiger Komplettentsorger
und Verwerter von Müllverbrennungsschlacken 
und Rauchgasreinigungsmassen (Filterstäube)
Übernahme der intransparenten und 
finanziell angeschlagenen Firmengruppe 
von 6 gemeinnützigen und Familien-Stiftungen 
des Gründers und erfolgreiche Neuausrichtung
Veräußert an Blue Phoenix Gruppe im Februar 
2021, die mit dem Erwerb zu einem führenden 
paneuropäischen Schlackenaufbereiter wurde 
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Weil Umweltschutz ein 
Trend auf Dauer bleibt

VULKATEC RIEBENSAHM (im Portfolio von 2015 bis 2020)
25 Mio. € Jahresumsatz, 80 Mitarbeiter (2019)

Marktführer für vulkanische Pflanzsubstrate für 
Dachbegrünungen und Baumsanierungen

Nachfolgeregelung für ein Familienunternehmen 
mit komplexem Gesellschafterkreis

Organisches Umsatz- und Mitarbeiterwachstum 
von 50% im Beteiligungszeitraum; 

im März 2020 Veräußerung an Bauder, 
den Marktführer für Flachdach-Systeme 

(732 Mio. € Umsatz, 1200 Mitarbeiter)
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Weil gutes Essen top 
verpackt sein muss
ES-PLASTIC (im Portfolio von 2012 bis 2014)
41 Mio. € Jahresumsatz, 241 Mitarbeiter (2014)

Marktführer für MAP-Schalen aus Polypropylen
für Frischfleisch und Fertiggerichte

Carve-out aus insolventem Schweizer Konzern

Restrukturiert und Vertrauen bei Kunden 
wie Tönnies, Wiesenhof, Kaufland und 
Edeka zurückgewonnen

Heute gehört das Unternehmen zur Nutripack-
Sparte der französischen Impact Group
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Wie Lautes leise
erfolgreich ist

FAIST CHEMTEC (2010 bis 2012)
139 Mio. € Jahresumsatz, 731 Mitarbeiter (2012)

Produzent von Entdröhnungsfolien für Schalldämpfung 
in Fahrzeugen, Maschinen 

und Haushaltsgeräten („weiße Ware“)

Carve-out des Bereichs „Entdröhnung“ 
des insolventen Autozulieferers AKsys

Share-/Asset-Deal binnen 6 Wochen

Heute Teilbereich des Schweizer 
Baustoffkonzerns Sika
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Ein Team von Dealmakern: Kontaktieren Sie uns

Felix Homann
Partner

fhomann@novumcapital.com

Felix Hölzer
Partner

fhoelzer@novumcapital.com

Gerd Bassewitz
Partner

gbassewitz@novumcapital.com

Beatrice Dreyfus
Partner

bdreyfus@novumcapital.com

Bianca Duvnjak
Office Manager

bduvnjak@novumcapital.com

+ OPERATING PARTNER ~40 Partner (Co-Investoren, Beiräte, Geschäftsführer) für ~10 Branchen

Christian Lange
Finance Director

clange@novumcapital.com



Kluges Geld mit Tatendrang.
Lassen Sie es uns anpacken.

Novum Capital Management 
GmbH & Co. KG
Friedrichstraße 31-33
60323 Frankfurt am Main
Telefon: +49 69 2475251-0
www.novumcapital.com 
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